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S ANESTHÉSIE DES ENFANTS AU QUOTIDIEN   (1 jour)

PROGRAMME
• Prise en charge de l'enfant ;
• Douleur chez l'enfant ;
•  Anesthésies : quelles molécules,  

quelles techniques ;
• Anesthésie ostéocentrale avec dental Hi Tech (TP) ;
• Prise en charge comportementale ;
• Techniques complémentaires ;
• Distraction, hypnose ;
• En cas d'échec : Meopa et anesthésie générale.

MOYENS PÉDAGOGIQUES
Exposés des cas cliniques et des cas d’échecs avec 
les conclusions théoriques à en tirer. Développe-
ments pratiques, pas à pas, de réalisations d’actes 
conformes et étayés par la bibliographie la plus 
récente.

LES + DE LA FORMATION

 

 

550 €
Format : présentiel.
Date : 28 mars 2024
Lieu : Hôtel Ampère – 102, avenue de Villiers 75017 Paris
Public : omnipraticiens, praticiens avec orientation 
en pédiatrie, étudiants en DU chirurgie-dentaire. 
Formation ouverte aux assistants dentaires. 
Nombre de participants : limité à 30.

OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES
•  Connaître les éléments indispensables  

à une anesthésie de qualité ;
•  Sélectionner la technique et les produits  

les plus adaptés à la situation clinique ;
•  Intégrer l'anesthésie dans une prise  

en charge comportementale adaptée ;
•  Connaître les techniques de distractions 

complémentaires ;
•  Connaître les solutions en cas d'échecs  

de prise en charge.

RESPONSABLE SCIENTIFIQUE  
ET ENSEIGNANTS
Romain Jacq, Thomas Trenteseaux.

CESSION-VALORISATION DU CABINET  (3 h distanciel OU soirée-buffet)

Format 1: distanciel - 3 heures.
Date/durée/horaires : 25 janvier 2024 - 
3 heures - 19h30-22h30.

OU
Format 2: présentiel - soirée + buffet.
Date/horaires : 14 mars 2024/ 19h30-23h.
Lieu : Sofitel Arc de Triomphe -  
14, rue Beaujon 75008 Paris

OBJECTIFS PÉDAGOGIQUES
Préparer la cession de son cabinet  
sur le plan organisationnel,  
juridique et financier.  
Optimiser la valorisation de son cabinet.
Préparer l’après cession. 

ENSEIGNANTS
Gilles Hannoun, Denis Krief, David Elgrably, 
Jordan Elbaz.

PROGRAMME
•  Organiser juridiquement et financièrement  

la cession : BNC, Selarl, SPFPL.
•  Identifier les critères de valorisation  

du cabinet.
•  Appréhender et gérer la fiscalité  

de la cession.
•  Préparer la transmission, les différentes solutions. 
•  Choisir ses placements de trésorerie pour  

préparer sa retraite.

MOYENS PÉDAGOGIQUES
Modules théoriques, études de cas et  
cas pratique. 

LES + DE LA FORMATION

 Pour vous inscrire, rendez-vous 
page 34 ou sur www.sop.asso.fr

250 €

429 €

Présentiel

Distanciel




